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Leistungsspektrum fur Exporteure

Als Spezialistin in der AuRenhandelsfinanzierung blicke ich zuriick auf mehr als 30 Jahre Berufserfah-
rung im internationalen Geschéft. Durch meine Téatigkeit als Fihrungskraft in der Industrie, in der Bank
und seit 1995 als freiberufliche Spezialistin habe ich unterschiedliche Sichtweisen kennengelernt und
verflige Uiber ein breites Repertoire an Dienstleistungen, um meine Kunden auf ihnrem Weg zu mehr
Erfolg zu begleiten.

MaRgeschneiderte Finanzierungslésungen entwickeln

Das Angebot malRgeschneiderte Finanzierungslosungen erleichtert Exporteuren die Akquisition von
Auftragen und sichert den Abschlusserfolg bei Handelstransaktionen sowie bei komplexen Projekt-
finanzierungen.

Bei der Entwicklung individueller Finanzierungsldsungen berate ich Exporteure und Handler banken-
unabhangig. Auf vorhandene Konzepte gebe ich qualifiziertes Feedback, biete Alternativen an und
entwickle bei Bedarf neue Finanzierungslésungen auf der Basis eines umfassenden Produkt-Know
Hows, das u.a. folgende Finanzierungs- und Besicherungsmaglichkeiten umfasst:

e Bestellerkredite mit Absicherung internationaler ECAs (Euler Hermes und andere internationale
staatliche Kreditversicherungen)

e  Projektfinanzierungen

o Lieferantenkredite fur die Zielgewdhrung gegeniliber dem Importeur ggf. mit privater oder staat-
licher Kreditversicherung sowie deren Refinanzierung oder Verkauf von Forderungen — Forfaitie-
rungen (echte und unechte)

e Sonderformen wie z.B. Factoring, Leasing, Barter, Gegengeschifte, Beteiligungen im Ausland und
die Absicherung der Investitionen

e  Strukturierte Handelsfinanzierungen

e  Programmkredite

Forderungen im AuBenhandelsgeschiaft absichern

Die Risiken aus Exportforderungen kdnnen durch Absicherungsinstrumente des Bundes, Euler Hermes
und auf dem freien Versicherungsmarkt deutlich reduziert werden. Politische und wirtschaftliche
Risiken werden flir den Exporteur auf diese Weise beseitigt bzw. kalkulierbar. Kurzfristig verflgbares
Know How und meine Kontakte kénnen schnell wirkungsvoll eingesetzt werden.

Staatliche Programmbkredite nutzen

Zu einem malRgeschneiderten Finanzierungskonzept zihlt die gezielte Uberpriifung und Nutzung von
Programmkrediten und speziellen Blrgschaften. Die KfW stellt unter bestimmten Voraussetzungen
staatliche Programmkredite zur Liquiditatsbeschaffung im Exportgeschéft zur Verfligung. In Einzelféllen
koénnen zuséatzliche Sicherheiten durch spezialisierte Blirgschaftsbanken beschafft werden.

Bankkontakte erweitern — Finanzstrategie entwickeln

Im Rahmen der Entwicklung einer neuen oder Uberpriifung einer vorhandenen Bankenstrategie sind
bestehende Bankkontakte zu pflegen und zu intensivieren sowie ggf. Kontakte mit neuen Banken zu
knlpfen. Beratung und Vorbereitung sowie Begleitung bei Gesprachen sichern den Verhandlungserfolg.
Auf Wunsch kénnen meine vorhandenen Kontakte zu Finanzierungsinstituten und staatlichen Stellen
genutzt werden oder in Abstimmung mit dem Exporteur bzw. Handelshaus neue Kontakte erschlossen
werden.
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Exporteure bei Vertragsverhandlungen begleiten

Finanzierungs- und verhandlungsrelevante Aspekte bei der Gestaltung von Exportvertragen treten im
Bereich der Zahlungsbedingungen auf und reichen bis zur Strukturierung und Ausarbeitung von Finan-
zierungsangeboten durch den Exporteur. Neben diesen finanztechnischen Aspekten berate ich bei
Verhandlungen von Liefer- und Projektvertragen auch zu allen weiteren kaufméannischen Bedingungen.

Impulse geben

Als unabhéngige dritte Person baue ich Briicken im Unternehmen zwischen den Mitarbeitern und den
Fihrungskraften. Unter Wahrung der Vertraulichkeit gegeniiber den Mitarbeitern bzw. Teilnehmern in
Seminaren und Workshops kénnen anonymisierte Feedbacks stattfinden. Der Blick Gber den Tellerrand
schafft neue Sichtweisen.

Kundennutzen

Mein Beratungsziel ist es, mit meinem Kunden Wettbewerbsvorteile iber alle Stufen der Wert-
schopfungskette zu erarbeiten und zu optimieren. Ich verbinde unterschiedliche Wissensgebiete mit-
einander und inspiriere Menschen nachhaltig.

Betriebswirtschaftliches Wissen, langjahrige Filhrungserfahrung in Industrie und Bank im internatio-
nalen Bereich, Methodensicherheit und geschulte Wahrnehmung schaffen meinen Kunden in der
Zusammenarbeit einen umfassenden Mehrwert wie zum Beispiel:

e  Kostenersparnis

e Risikoreduzierung

e  Zeitersparnis durch Know How-Transfer

e  Stirkung der Wettbewerbsfahigkeit und Erhéhung des Geschéftserfolgs

Konkrete Ansprechpartner aus Firmen und Banken mit Kontaktdaten erhalten Sie gerne auf Anfrage.
Namen von Einzelcoaching-Kunden unterliegen strengster Geheimhaltung und werden nicht benannt.
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